NORRE soBY KOD

Vi elsker godt kga!

Salgskonsulent til Ngrre Sgby Kgd (Storkgbenhavn)

Ngrre Sgby Kad sgger en resultatorienteret salgskonsulent til at I¢fte indsatsen pa Sjaelland, hvor vi gnsker at dele
vores staerke passion for godt kad og gode forretningskoncept. Stillingen besattes fgrst nar den rigtige kandidat er
fundet.

Det hele startede i 1970 da "Mester” overtog en lille hyggelig slagterbutik i Nr. Sgby p8 Midtfyn. I dag har familievirksomheden
udviklet sig til en stgrre engros virksomhed, og vi er nu et hold pa 24 glade kgdentusiaster, der producerer og leverer godt kgd
til gode restauranter, hoteller, caféer, kantiner, institutioner og slagtere rundt om i landet.

Vores ambition er at vaere “specialforretningen” i markedet inden for ked og det er en del af virksomhedens malsaetning at
levere en hgj og ensartet kvalitet til hver enkelt kunde - hver gang. Udover at veere kendte for vores steerke passion for
kvalitetskgd, er vi fokuseret pd at levere veerdibaseret kunderadgivning i forhold til tilberedning, udskaering, preesentation af
vores produkter samt muligheden for at levere en vare, der passer til den enkelte kundes behov og gnsker.

Vi gnsker at styrke vores tilstedevaerelse pd Sjzelland, hvor vi ser store vaekstmuligheder. Til det mangler vi salgskonsulenten,

der trives med et stort ansvar, selvstaendighed og muligheden for at szette praeg pd virksomhedens fremtidige vaekst og succes.

Dine arbejdsopgaver:

. Du bliver kundeansvarlig for Sjselland, hvor din opgave bliver at besgge nuvaerende og nye kunder.

. Du formar at lytte til, forstd og udfordre kundens problemstilling, for herigennem at radgive og vejlede dem i forhold til de
forretningsmaessige fordele, de opndr ved brugen af Ngrre Sgby Kgds Igsninger og produkter.

. Fagligt sparrer du med kunden omkring eksempelvis menu-sammenszaetning, mens du samtidig leverer veerdiskabelse
igennem udvikling af kundens forretning i forhold til omkostnings- og procesoptimeringer, meromsaetning og storytelling.

. Du forstar at differentiere din tilgang til forskellige malgrupper og vaelge den rette indgangsvinkel i forhold til det sortiment,
der er bedst egnet til kundens koncept og behov.

. Du har ansvaret for kunden igennem hele salgsprocessen.

Faglig profil:

. Det er en fordel, hvis du har en uddannelsesmaessig baggrund inden for fgdevareomradet, f.eks. som kok, slagter eller en
anden relevant baggrund inden for fremstilling eller salg af fgdevarer. Dette er dog ikke et krav, da det vigtigste er, at du
er madentusiast og deler vores glaede ved et godt stykke kgd. Din evne til at leve dig ind i produkterne er afggrende.

. Det er en fordel hvis du har erfaring med MS Office pakken og Navision.

. Du skal have bopael pd Sjzlland og det er en fordel hvis det er taet pa Storkgbenhavn, da du dermed logistisk vil veere

placeret fordelagtigt i forhold til det marked, du bliver ansvarlig for.

Personlige kompetencer:

. Du er en dygtig, resultatorienteret kgbmand med et naturtalent for at lave forretning og udvikle salget.

. Du formar at arbejde selvstaendigt fra eget hjemmekontor og fungere som satellitfunktion, hvor kontakten til kolleger det
meste af tiden vil vaere telefonisk.

. Du har en stor personlig gennemslagskraft og er i stand til at skabe og fastholde gode relationer.

. Du kendetegnes som person ved at veere &ben, tillidsvaekkende, god til at lytte, handlekraftig og udfordrende.

. Du har et hgjt energiniveau og trives i et selvstaendigt job, der kraever, at du er god til at planlaegge og strukturere din
arbejdsdag for at kunne praestere optimalt.

. Du har rigtig gode kommunikations- og preesentationsevner, da det er vigtigt i en stilling, der indebaerer daglig
salgspraesentation og -opfglgning.

. Du er en team-player og i stand til at indga i et taet samarbejde med forskellige funktioner i virksomheden. "En virksomhed
- ét team” er en af vores kernevaerdier, og vi skaber resultaterne sammen.

. Du trives i en familievirksomhed med et dynamisk og uformelt arbejdsmiljg med hgjt humgr og massere af snak om kgd,
mad og sport omkring frokostbordet.

. Lon og ansattelsesvilkar er attraktive og vil blive afstemt efter dine kvalifikationer og erfaringer
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Ansggning:

Ngrre Sgby Ked samarbejder med JBS Vinderrekruttering om anszettelsen. Spgrgsmal til stillingen kan stilles til John Sgrensen
pa& 23701111,

Motiveret ansggning og cv sendes til jbs@vinderrekruttering.dk mrk. Salgskonsulent. Ansggningsfristen er sgndag d. 04-03-
2018. Vi gor venligst opmaerksom p3, at vi afholder samtaler Igbende.
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